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TARJETA DE X
FIDELIZACION

Es una tarjeta gratuita,
que te permite acumular
euros de descuento en
tus nuevas compras.

Solo tienes que solicitarla y, cada
vez que compres en un comercio
adherido, tendras descuentos
que podras canjear en otra
compra siempre que quieras

Solicita nuestra tarjeta

Entra a una tienda adherida al programa.
La reconoceras porque lleva el distintivo
en la entrada. Solicita la tarjeta

&

AUTOSBAIX BADIRS
Rellena el formulario

L. N Cambalache
Es para tener tu solicitud formal y tu au- ©Qduice bebé
torizacién de los datos personales

Primera compra con tarjeta FragaMvil € o o ‘ o
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Sigue comprando en tiendas adheridas
y seguiras acumulando euros de la

misma manera SLEEPERS M 'IME W
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Canjea euros

Al cabo del tiempo, tienes euros acumu-
lados. En cualquier tienda adherida
podras canjearlos en una compra o
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EN ESTE NUMERO...

n estos momentos tan convulsos que se estan vi-
viendo, cobra vital importancia el modo en que la 4 LA ENTREVISTA
actividad empresarial interactua con sus clientes, A Alejandro Cabrera, Ge-
con sus empleados, con el medioambiente y con T G s (e (G

la sociedad en general. y miembro de la Junta

Rectora de la AEI
Las empresas pueden interferir en el medio social, en lo

economico y en lo ambiental de su entorno, para mejorar la
situacion competitiva y el valor afadido, ante los entornos 6 TRIBUNA

en los que opera. Bien es cierto, que dichas acciones van Por Jesus Arnau, Director
mas alla del cumplimiento de las propias leyes y normas ya General de CEOE Aragon
estipuladas, algo que se da por supuesto.

8. AFONDO

Novedades y nuevas ac-
ciones de la AEI

El nivel de responsabilidad social de cada empresa se pue-
de observar en el respeto de los derechos laborales de los
trabajadores, la igualdad de los mismos, las acciones de
desarrollo para la mejora de su entorno y el impacto am-

biental de sus actividades comerciales. Todo ello, supone 11 COMERCIO

una simple pincelada de aquello que cada empresa puede “Black Friday” y camparia
desarrollar, con el fin de aportar una mejora a la sociedad, de Navidad

pudiendo ello ir ligado a alcanzar un buen rendimiento co-

mercial. 14. FORMACION

D . d debe inst las instituci bl Formaciones online deri-
e un mismo modo, se debe instar a las instituciones publi- Vadas deliconveniolente

cas a dar ejemplo de responsabilidad ciudadana. En ese Céamara de Comercio e
camino, podemos observar los Objetivos de Desarrollo Industria de Huesca, AEI
Sostenible (ODS), que proponen las Naciones Unidas a los y Comarca del Bajo Cinca
paises para hacer un llamamiento que logre poner fin a la
pobreza, proteger el planeta y mejorar las vidas y las pers-

pectivas de las personas. 21. AGENDA

Semana gastronémica

Estamos ante un cambio de época, un momento histérico
que hara que tengamos que replantearnos la gestion de las EDITA:
empresas con nuestra sociedad. Es por eso, por lo que
una responsabilidad empresarial basada en el cumplimento
de la ley, la transparencia, el comportamiento ético, el com-
promiso y el didlogo sera un buen modelo de gestiéon que
nos ayudara a recobrar la esperanza.

DISENO Y EDICION:
Jaume Castan Siso

IMPRESION:
Imprenta Coso S.L.

\ E IBajo-Baix
Cinca
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Un afectuoso saludo,

JUNTA RECTORA
AEI Bajo/Baix Cinca




Entrevista

ALEJANDRO CABRERA. Gerente en Autos Baix Cinca y miembro en la Junta Rectora de La Intersectorial

“Ha sido un ano complicado, pero el tejido empre-

sarial de la zona nos ayuda a sequir adelante”

' ¢Ha afectado la pandemia en la venta
de vehiculos?

Ha sido un aio complicado, aunque no
solo para la venta de vehiculos. Todos los
sectores luchan para sacar sus empresas
adelante, pero estamos en una zona en
la que podemos decir, que gracias al teji-
do empresarial que tenemos, disponemos
de capacidad suficiente para mejorar esos
numeros. En particular, en el sector del
automovil, siempre hay una opcidon mas
por la que apostar para salir adelante.

¢En qué momento se encuentra el mer-
cado del vehiculo nuevo?

Digamos que esta en un momento de
transicion. La gente esta indecisa en el
momento de tomar la eleccion del produc-
to que de verdad necesita o el que mas le
interesa. El cambio debe ser poco a poco,
ya que considero que tiene que adecuar-
se todo para poder asumirse ese cambio,
tanto por parte de los concesionarios, co-
mo por parte de los clientes. A todo ello,
las infraestructuras en las ciudades tam-
bién juegan un papel fundamental.

’\UTOSQPVIC)( ) - ¢Existe demanda real de vehiculos
~ eléctricos?

Bueno, mas que demanda es curiosidad
por saber como funcionan y su precio.
Nos sorprendemos, ya que parecia que
esto iba a tardar en estar en el mercado,
pero ahora ya es una realidad. Todas las
marcas ya disponen de vehiculos eléctri-
cos e hibridos enchufables, y ya son una
opcidén de compra mas.
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¢ Qué plazo de vida le das al motor de
combustion?

Yo, personalmente, creo que todavia nos
guedan muchos afos de motores de com-
bustidn, ya que cada dia se esta mejoran-
do. El control de las emisiones es muy es-
tricto y eso obliga a las marcas a trabajar,
para que sus vehiculos sean cada vez
menos contaminantes. Lo que si es cierto,
es que poco a poco el coche eléctrico le
ira comiendo terreno, pero para desapare-
cer por completo aun quedan unos afos.
La verdad es que la tecnologia avanza
muy rapido y lo que antes era impensable
ahora ya es alcanzable.

Volviendo al tema de la ventas ¢Se no-
tan las nuevas tecnologias a la hora de
vender vehiculos?

Si. Hoy en dia, el cliente tiene mucha in-
formacion y, en muchas ocasiones, hasta
mas que el propio asesor de ventas. Eso
es una ventaja, ya que el cliente sabe lo
que quiere y lo tiene muy claro. Nosotros,
estamos para asesorar de la mejor forma
posible y guiar al cliente hacia su modelo
exacto de vehiculo, ofreciéndole el mejor
producto para sus necesidades.

élnternet es una oportunidad de venta
en vuestro sector o todavia la gente
compra en su zona?

Hoy en dia, internet es una ventana abier-
ta al mundo y para todo el mundo. El
cliente busca servicio y, siempre que sea
posible, de proximidad, pero eso no quita
que abran esa ventana para ver otras po-
sibilidades. Bien es cierto, que ahi pode-
mos estar todos y creo que es bueno para
crecer y aprender.

¢Disminuyen las visitas de clientes a
los concesionarios?

Mas que disminuir, sucede que el cliente
gue nos visita ya tiene un interés en nues-

tro producto. Los clientes han estado una
media de doce horas viendo las diferentes
webs de las marcas, antes de ir al conce-
sionario a ver ese vehiculo. En afios ante-
riores, los clientes, si querian ver los dife-
rentes modelos, se tenian que desplazar
hasta las exposiciones, ahora, con las
nuevas tecnologias, es innecesario.

¢Como ves el futuro de los concesio-
narios multimarca frente a los de mar-
ca exclusiva?

Hoy en dia, como todo. Al final es volu-
men. Los margenes son cada vez mas
pequefos, y las infraestructuras son las
mismas. Las marcas cada vez exigen mas
y todo se basa en al menos mantenernos.
Bien es cierto, que para mantenerse hoy
en dia, hay que seguir creciendo.

¢Esta desapareciendo la necesidad de
tener un coche en propiedad y aumen-
tando la de coche compartido?

Hay clientes para todo, lo que si es cierto
es que la gente esta cambiando el con-
cepto de compra. Muchas personas estan
comprando en cuota, por lo tanto saben
cuanto les costara su vehiculo por mes.
Esto también sucede en muchos otros
productos, como pueda ser la tecnologia
audiovisual, hogar y muchas otras herra-
mientas. La gente busca la tranquilidad y
disfrutar el momento, dependiendo de la
situacion de cada persona.

Y el 2021, como se prevé en las ven-
tas?

Esto es impredecible. Parece que, a nivel
nacional, ha empezado con una tendencia
a la baja, pero aqui en nuestra zona no
podemos analizarlo igual. Siempre se
acaba por encima de la media nacional y
eso es bueno. Esperemos que se vaya
recuperando todo y que tengamos una
buena campafa fruticola, eso siempre
nos ayuda.



Las empresas, factor clave para

la recuperacion

JESUS ARNAU. Director General CEOE Aragén

n la actualidad, nos encontra-
mos con una situacion inédita
en décadas. Una pandemia que
ha modificado nuestras vidas,
nuestras prioridades, con un impacto im-
portantisimo que todavia estamos vivien-
do en el ambito sanitario en nuestro pais,
con decenas de miles de fallecidos, mi-
llones de infectados, y un impacto econo-
mico y social traducido en un inmenso
numero de empresas cerradas. Asi como
empresarios y empleados que han visto

perder sus puestos de trabajo, desapare-
ciendo estos por causas externas a sus
negocios. Todo ello, es una realidad que
no podemos olvidar, debido a los efectos
devastadores que ha acarreado.

Por todo ello, quiero poner en valor, que
ante la necesidad de equipamiento de
proteccion para el personal sanitario al
principio de la pandemia, las empresas
de Aragon donaron mas de 6,4 millones
de euros, para comprar y producir lo que
necesitaban los hospitales en el momen-
to de mayor crisis sanitaria. De dicho im-
porte, 500.000 euros recayeron en enti-
dades benéficas como Cruz Roja, Banco
de Alimentos y Caritas, con un acto de
donacion que se realizdé en las tres pro-
vincias y, muy especialmente, en Fraga,
el pasado mes de diciembre.

Todo ello, sin olvidarnos de los aspectos
clave para la competitividad de nuestra
comunidad y con los que trabajamos
desde hace afios en CEOE Aragon. Ta-
les como la defensa de las infraestructu-
ras vitales, la lucha urgente contra la
despoblacién, que requiere una politica
global, los nuevos sectores estratégicos
de la economia aragonesa y nuestras
reclamaciones por un modelo justo en
materia de financiacién autonémica entre
los distintos territorios de Espaia.
Actualmente, estamos volcados en apo-
yar a las empresas para paliar los efec-
tos de la crisis. Bien es cierto, que ello
requiere, en el corto plazo, de una serie
de medidas valientes pero indispensa-
bles, como son las ayudas directas a los
sectores mas afectados, la extension de
mecanismos que permiten salvar empre-



Tribuna

sas y empleos como los ERTES, la ca-
rencia en la devolucion de los créditos
ICO, medidas fiscales, y un apoyo institu-
cional decidido hacia las empresas.

De un mismo modo, también es indis-
pensable, en el medio plazo, una trans-
formacion de modelo productivo, no solo
de Aragodn o de Espania, sino de toda Eu-
ropa, en un contexto internacional donde
cada vez el peso del viejo continente es
menor. Ese mecanismo son los fondos
europeos “Next Generation”, con los que
venimos trabajando desde el mes de julio
con el Gobierno de Aragon, para aprove-
char las oportunidades de impulsar line-
as de actuacién estratégicas en sectores
clave como son las energias renovables,
la logistica, la agroalimentacién y eco-
nomia circular, la transformacion digital y
los nuevos modelos asistenciales y sani-
tarios. El objetivo es que todo ello haga
de Aragdn una de las comunidades lide-
res de Espafia.

Por otro lado, la aplicacion masiva de va-
cunas y la responsabilidad individual nos
tienen que llevar al levantamiento de
confinamientos y a la urgente recupera-
cion de sectores clave, como la hosteler-
ia y el comercio, con las medidas de
apoyo a las empresas y autébnomos. Ello,
debe implicar una reactivacion econémi-
ca que incentive el empleo, siempre con
el objetivo de aprovechar la oportunidad

©

FISIOMEDIC

TU NUEVO ESPACIO DE SALUD
CREADO POR

s Medica

I 4 Fraga

de los fondos europeos, que en los proxi-
mos meses se iran poniendo en marcha,
a través de diversas convocatorias.

Sdlo si disponen de las condiciones ne-
cesarias para poder ejercer su actividad,

“las empresas y auto-
nomos van a ser los
factores fundamenta-
les para la necesaria
reactivacion economi-
ca y social”

Lo haran creando empleo, generando
riqueza y vertebrando el territorio. Y, es-
pecialmente el Bajo Cinca, tierra de em-
prendedores, tiene una oportunidad para
que la salida de la crisis y las proximas
inversiones ligadas a los fondos europe-
os situe a Fraga y comarca, aun mas,
como unos de los referentes econémicos
de Aragdén. Vamos juntos a por ello.

NUESTROS FISIOTERAPEUTAS CUIDARAN DE TI

REHABILITACION Y FISIOTERAPIA
MASAJE DEPORTIVO Y TERAPEUTICO

REHABILHA{:ION A DOMICILIO
OSTEOPATIA (NUEVO SERVICIO)

GIMNASIA POSTPARTO (NUEVO SERVICIO)

PODOLOGIA CON PODOACTIVA

(PLANTILLAS 3D Y ESTUDIO BIOMECANICO DE LA PISADA)

MEDICINA ESTETICA
DEPILACION POR LASER

@ 974471907 @ fisiomedic@medicafraga.es ® Avenida Aragon 144, 22520 Fraga



Nuevo contrato para la gestion del
Centro de Emprendimiento

A la Asociacion Empresarial In-
tersectorial del Bajo/Baix Cinca,
le ha sido adjudicado un nuevo
contrato de 30 meses de dura-
cion, para la gestion del Centro
de Emprendimiento situado en
Mequinenza

a Intersectorial se presento
a la licitacion para la gestion
del centro, que se publico
en el Perfil del Contratante
del IAF, y cuyo objeto era gestio-
narlo a lo largo de 30 meses.
El IAF (Instituto Aragonés de Fo-
mento) es la Entidad, adscrita al
Departamento de Industria, Compe-
titividad y Desarrollo Empresarial
del Gobierno de Aragén, que en cu-
ya unidad de emprendimiento, y a
través de los centros distribuidos en
la comunidad auténoma, actua co-
mo promotor y receptor de iniciati-
vas y actividades, que puedan con-
tribuir a un desarrollo integrado de
Aragén.

22520 FRAGA
Plaza San Salvador 2, bajos

Tel. 974 472 361
ASESORES&ABOGADOS 25007 LLEIDA

Rambla de Ferran 1, 1r 4a

Tel. 973 225 953

www.mateoasesores.es
ricardo @ mateoasesores.es




El tejido empresarial fragatino solida-
riza frente a la Covid
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o CRUZ ROJA HUESCA
Lo de 25,000

‘ 4 ARAGON EN MARCHA

n respuesta a la campana
“‘Aragdbn en marcha”, plataforma
solidaria promovida desde el
Gobierno autonémico y CEOE
Aragon, el 2 de diciembre de 2020 se
llevé a cabo, en la sede de la Asociacion
Empresarial Intersectorial del Bajo/Baix
Cinca, la entrega de las donaciones reali-
zadas por parte del tejido empresa-
rial fragatino, a las entidades de Caritas
parroquial de Fraga (Barbastro- Monzon)
y Cruz Roja Bajo/Baix Cinca.
Dicha iniciativa, se enmarca dentro de las
acciones de coordinacion y canalizacion,
puestas en marcha para sumar esfuerzos
entre las empresas aragonesas, con el fin
de satisfacer la necesidad de conseguir
material sanitario, tan necesario en los

primeros momentos de la pandemia.
Jorge Costa, del Grupo Costa, hizo entre-
ga de dos cheques de 25.000 euros cada
uno a las entidades sociales citadas, al
formar parte, como empresa, de esta ini-
ciativa solidaria. Otra empresa asociada
que mostréo su compromiso con el tejido
productivo aragonés y su sociedad, a
través de “Aragon en marcha”, fue Tejera
Consultores S.L.

Al evento asistieron los presidentes de
CEOE Aragén y CEOS CEPYME Huesca,
Ricardo Mur y José Fernando Luna, la Al-
caldesa de Fraga, M? Carmen Costa, el
representante de la AEIl Bajo/Baix Cinca,
Oscar Sorolla, y los representantes de
Caritas en Fraga y Cruz Roja en Fraga y
en Huesca.



fondo

ASAMBLEA GENERAL ORDINARIA 2020

El pasado 26 de noviembre, se pudo cele-
brar la Asamblea General Ordinaria 2020,
cuya convocatoria, en marzo, tuvo que can-
celarse debido la declaraciéon del estado de
alarma.

Dicho acto, se llevo a cabo a través de Zo-
om, una plataforma utilizada por la Intersec-
toria| a IO |arg0 de es‘te aﬁo’ que ha permiti- 6. PROPOSICIONES,RUEGOS Y PREGUNTAS.

do ejecutar todos los compromisos formati-

vos adquiridos por la asociacion.

En la Asamblea, se presentaron la memoria

de actividades, el estado de cuentas y los UGS GRAGIRS i
presupuestos, asi como las proposiciones y POR VUESTRA ASISTENCIA l%

ASAME L EjmiiiliiA L 12020

Fraga 2b de noviembre

La Intersectorial

ruegos y preguntas pertinentes, que se
aprobaron por unanimidad.

De un mismo modo, se informd de la pre-
sentacion de la adjudicacion del contrato del
Centro de Emprendimiento de Mequinenza,
por una duracion de 30 meses, y la amplia-
cion prevista de la sede para el 2021.

REUNION DE RESIDUOS

El 7 de octubre, la Intersectorial mantuvo
una reuniéon con el M.l Ayuntamiento de
Fraga y la Comarca del Bajo Cinca, para
tratar la gestion de residuos del contenedor -~ \El.:
verde en los poligonos industriales. BN
Durante la cita, se destacé el esfuerzo o ' :
economico que las empresas llevan a cabo
para gestionar su propio residuo industrial,
asi como la necesidad de encontrar la
férmula que ayude a solucionar el problema
de uso que se hace de los contenedores
que alli se encuentran.

Asi mismo, se recordd el acuerdo alcanzado
por las tres partes en su dia, sobre la retira-
da de los residuos del contenedor verde del
poligono por parte de la administracion, ya
que las empresas que alli se encuentran
estan pagando ese servicio.




r]{ TEATRO REAL

Tranquilidad

En Asisa queremos asegurar tu
tranquilidad y la de los tuyos.
Y para ello, sabemos que
debemos ir mucho mas alla de
cuidar de tu salud. Por eso,
ademas te ofrecemos seguros
dentales, de vida, accidentes,
decesos, viajes y mascotas.
Para que asi, tengas siempre la
tranquilidad de tener protegido
todo lo que mas te importa.

Salud | Dental | Vida
Accidentes | Decesos
Viajes | Mascotas

Asisa Huesca

C/ Zaragoza, 18

974 232922
clientes.huesca@asisa.es

asSiSa¥»

900 10 10 21 | asisa.es



ACTIVIDADES DE LA ASOCIACION COMERCIO Y SERVICIOS FRAGA Y COMARCA

ﬂ ASOCIACION

FRAGA Y COMARCA
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ABRIL MODA EERSETER A MAICID NEKANE CALZADOS
BARILOCHE FRAGKIBATIC PAU - PAU REGALA BONITO
BOUTIQUE SISTERS ERAAMOVIL PELUQUERIA MARISOL
CALZADOS CRISTAL ERABASALUD PELUQUERIA UNISEX SONIA CASTILLO
CALZADOS LAZARO FRANCO MODA QUIBUS BRICO
CAROL PEREZ BELLEZA & SALUD CALERIAS CEARN RELOJERIA JOYERIA ANTONIO
DIAMANTE MODA HOCAR FIEEATR BERCES SENSAES
DULCE BEBE - CAMBALACHE IS FHAGA IS0 MOBILIARIO
ELECTRO LOAN s SLEEPERS BY FRANCO
ESTETICA Y BELLEZA PAQUI FERRER Ty SIS SONIA BONILLO THE ELEGANCE IS IN YOU
FARMACIA MASOT it SONIA JAVIERRE PASCUAL (ZAIDIN)
FARMACIA ROBERT CORTILLA LLORERARATS. TORRIJOS MODA

Cabariera Real, 1+ 22520 FRAGA (Huesca)
Teléfono 974 474 267 « Fax 974 472 534

DESCANSO * HOGAR Y ROPA DE CAMA « SOFAS

PFLEX

especialistas en descansol

DISTRIBUIDOR ASOCIADO

SLEEPERS

by FRANCO

El salon del descanso

Un afo mas, coincidiendo con el ulti-
mo viernes del mes de noviembre, se
llevé a cabo la celebracion del Black
Friday.

En este, los empresarios comercian-
tes, adheridos a la Asociacién de Co-
mercio y Servicios de Fraga y Comar-
ca, brindaron a sus clientes la oportu-
nidad de aprovechar increibles ofer-
tas, promociones y sorteos, durante el
pasado viernes, 27 de noviembre.

En esta ocasion, fueron 37 los comer-
cios participantes, pero muchos mas
los clientes que no dejaron escapar la
oportunidad de aprovechar las ofertas.
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CAMPANA DE NAVIDAD: PREMIOS Y SORTEOS

La campana de Navidad
continua repartiendo ilusion

ese a las atipicas navidades

derivadas por la pandemia, la

Asociacion de Empresarios de

Comercio y Servicios de Fraga
y Comarca no dejé escapar, un ano
mas, la ocasiéon de seguir premiando a
los clientes del comercio de proximidad.
En esta ocasion, la asociacion repartio
un total de 7.350€. Todo ello, por medio
de iniciativas como el pasaporte a com-
pras gratis, con un premio de 250€, el
sorteo de 500€ por las compras realiza-
das en los dos domingos de apertura
durante las navidades, los 600€ del
sorteo diario de 100€ con la tarjeta de
fidelizacion y los tres premios de 2.000€
de la campana de Navidad, fueron el
plato fuerte de unas navidades atipicas,
pero cargadas de ilusion para clientes y
empresarios del comercio de proximi-
dad.

“Da vida
donde vives”

PASAPORTE A COMPRAS GRATIS
DEL 14 DE DICIEMBRE AL 3 DE ENERO

Pasaporte a
compras gratis

Bajo el lema “Da vida donde vives”, la
Asociacion de Comercio y Servicios de
Fraga y Comarca lanzé como novedad
el pasaporte a compras gratis, valido
desde el 14 de diciembre de 2020, has-
ta el 3 de enero de 2021.

Por medio de este, el cliente, al realizar
una compra minima de 6 euros en algu-
no de los establecimientos adheridos,
recibia un sello en su pasaporte. Una
vez completado el total de los 15 sellos,
este se depositaba en una urna, que
permitia entrar en el sorteo de un pre-
mio de 250 euros en vales de la asocia-
cion.
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CAMPANA DE NAVIDAD: PREMIOS DE 100 EUROS

Las compras con la

Margarita Chueca Paqui Ferrer Belleza y Estética

tarjeta de fidelizacion

dejaron C|nCO premlos Ma P|Iar Marquez Carnlcerla Ga"lnat

de 10_0 euros diarios, Lourdes Marti Carniceria Gallinat
repartidos durante los . .

dias 14 y 19 de diciem- Eva Navarro Carniceria Gallinat

bre en los comercios Ana Font Carniceria Gallinat
adheridos a la campa-

Aa Magdalena Perendreu Carniceria Gallinat

Inés Jiménez Ruiz fue la
ganadora de los 250 euros
correspondientes al
“Pasaporte a compras gra-
tis” y Quima Montull la ga-
nadora de los 500 euros
correspondientes a los do-
mingos de apertura duran-
te el periodo navidefo, en
este caso, en Lenceria y
Complementos Eva.

ASOCIACION
COMERC\O Y SERVIC f )

Dolos Torren, Montse Baré y Montse Berenguer fueron las ganadoras de los tres pre-
mios de 2.000 euros. Dulce Bebé Cambalache, Chuches Candy Shop e It's Fraga fueron,
respectivamente, los comercios que los repartieron.



Formacion

CONVENIO DE COLABORACION EN FORMACION

ruto de la firma del convenio
de colaboracién entre Asocia- Bajo-Baix
Cinca

cion Empresarial Intersecto-

rial, Camara de Comercio e Intersectorial
Industria de Huesca y Comarca del
Bajo/Baix Cinca, durante los meses
de octubre, noviembre y diciembre de
2020 se llevaron a cabo nueve for- N>
maciones online, todas ellas imparti-
das en formato webinar. Dichas jorna-
das divulgativas, fueron dirigidas al
colectivo empresarial y emprende- /
dor, siendo también los sectores de amara
comercio y turismo protagonistas en

varias de ellas. Huesca

FORMACIONES

Mapa de empatia sector turistico

é Que, es el buyer : ”Er'éctica sobre el mapa de empatia
persona? |

El pasado 6 de octubre, por medio de
una sesion de dos horas de duracion,
Pilar Naval traslado a los inscritos de es-
ta jornada divulgativa todos los secretos
para crear un mapa de empatia atinado y
que, a su vez, este representase las ne-
cesidades de los clientes. Con ello, las
empresas del sector turistico y hostelero
aprendieron conceptos, asi como nuevas
herramientas en la generacion de mode-
los de negocio.

COMARCA DEL

BAJO
BAIx CINCA
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CICLO FORMATIVO BAJO CINCA 2020

Plataforma de contratacion del

sector publico

El pasado 20 de octubre, por medio de
una formacién de tres horas de dura-
cion, Maria Puyuelo impartié un taller
didactico sobre administracion electréni-
ca, donde el aprendizaje y el método de
uso de la plataforma de contratacion
publica supuso uno de los pilares funda-
mentales de la sesion. Todo ello, sin
dejar de lado la contextualizacion, el
uso del certificado digital, la facturacion
electronica y otras problematicas a re-
solver en la contratacion publica.

©
°© s que les ofrece la Plataforma de Contratacion
= s , a través del apartado “Empresas’.
=
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Aumenta tus ventas con

= Progeama de Apoyo al comercio minorista 2020

— Camara

forma Zoom

Fondo Eurapea de Desarrollo Regional
Unamanera de hacer Europa
Y

Cémo aumentar
B e-comverce ;
\ T N s las ventas de tu
TE ONuNEa ] . :
B e )& mnegocio con
o DIGITAL,
HARKETING= Instagram
o ~GONNECTION ™

r -

Fraga, 27 de octubre
de 2020

Camara

instagram

La tercera de las formaciones se impar-
ti6 el pasado 27 de octubre. Bajo el titu-
lo “Aumenta tus ventas con instagram”,
la sesion no superd la hora y media de
duracion y las plazas quedaron agota-
das en los dias previos, debido al gran
interés actual en el aprendizaje de esta
nueva herramienta.

Contenidos como la introduccién al mar-
keting online, recomendaciones y el
optimo uso de dicha plataforma, fueron
el plato fuerte de la sesion.

\ E IEajoBaix
Cinca

Intersectorial
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Como proteger tu negocio.
“Registro y nombre comercial”

Proteger la innovacién empresarial su-
puso uno de los objetivos primordiales
de la sesién impartida el pasado 3 de
noviembre, bajo el titulo “Cémo proteger
tu negocio”. Una interesante formacion
dirigida al colectivo empresarial y a nue-
vos emprendedores, en la que también
se profundiz6 en el aprendizaje de nue-
vos contenidos relacionados con paten-
tes y modelos de utilidad, disefios in-
dustriales, y marcas y nombres comer-
ciales.

Formas de Proteger las Innovaciones

-Ser el primero en el mercado
-Secreto Empresarial o Comercial
-Proteccién Juridica

*Leyes contra la competencia desleal

*Titulos de la Propiedad Intelectual — Industrial

Cada empresa debe elegir, en su caso, la forma de
proteccién de sus activos de innovacion: puede ser alguna
de estas formas, o una combinacion de dos de ellas o las
tres a la vez

Responsabilidad social y

Jorge Gomez p¥\

Responsabilidad social y agenda 2030
INDICE
1. El concepto y dimensiones de la RSE
1.1. Concepto y evolucién de la RSE
1.2. Dimensiones y ambitos de la RSE
1.3. Concepto y dimensiones de los ODS
2. RSE en las pymes
2.1. Ventajas de las pymes responsables.
2.2. Normas y ias de RSE. ion calidad, iay RSE
2.3. Implementacién de RSE en la pyme y los 17 ODS

3. Elaboracién de memorias de sostenibilidad como mecanismo de
integracién de los ODS
3.1. Modelos y guias para elaboracién de memorias.

3.2. Modelo simplificado para elaboracién de memorias.

agenda 2030

El pasado 10 de noviembre, por medio
de una formacion algo inferior a las dos
horas de duracion, Jorge Gémez tras-
ladé a los inscritos la importancia de la
(RSE) Responsabilidad Social Empre-
sarial, asi como las ventajas de ser una
PYME consecuente y como conseguir-
lo. El desarrollo sostenible en la estrate-
gia empresarial, las herramientas de
integracién y la competitividad fueron
varios de los contenidos fundamentales
en los que se centro la sesion.

Intersectorial

\ E IEajoBaix
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Haz tu propio estudio de merca-

do

El pasado 12 de noviembre, se impartio
una formacién orientada al analisis y a
la creacion propia de estudios de mer-
cado. Jorge Gémez, por medio de una
sesién de dos horas de duracion, pre-
sentd a los inscritos los procedimientos
mas efectivos en el momento de elabo-
rar un estudio de mercado. Las fuentes
de informacion, los ejemplos practicos y
las distintas fases a desarrollar fueron
varios de los contenidos mas relevantes
de la sesion.

Fases del estudio de mercado

OFeRTe: « Andlisis sectorial
S8 . Anglisis competencia y productos sustitutivos
competencia
« TRATAMIENTO DE DATOS

+  ANALISIS SECTORIAL (OFERTA Y DEMANDA)
— Revistas y publicaciones especializadas
B e Y i e
— Buscar si existe en nuestro sector o tema un OBSERVATORIO.(Ej. Observatorio

Aragonés de la Sociedad de la Informacion - oo
~ Através de jentas de bi de (VER MAS ADELANTE)
- Estudios de mercado ya realizados
o ICEX. e
© OCU  hitostwwwocuora/
— Planes de negocio ya realizados
Guias de actividad ial IGAPE

Modelos de negocios IGAPE

El escaparate como herramienta

,
{ c Programa de Apoyo al comercio minorista 2020 C amara
s
Act vas

El Escaparate como
herramienta de venta
de mi comercio.

feimura am
Mapy Parra - Cémara de comerci.. ~ &
—————————————

Fraga, 17 de noviembre de 2020

de venta

Con una sesidén de dos horas de dura-
cion, enfocada al colectivo empresarial,
de comercio y servicios, e impartida el
pasado 17 de noviembre, Mapi Parra
dio a conocer los nuevos conceptos a
tener en cuenta, a la hora de crear un
escaparate lo suficientemente llamativo
como para incentivar las ventas. Duran-
te dicha formacién, se profundizé en te-
mas como los distintos tipos de escapa-
rate, las normas basicas aplicables, los
materiales y la iluminacion.

Intersectorial

\ E IEajoBaix
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Normativa residuos. “Gestionar
los residuos de la empresa”

El pasado 24 de noviembre, se impartio
a una formacién orientada al aprendiza-
je de la normativa de residuos y como
deben ser gestionados en las empre-
Sas. Somerdios, No tongan calficacion de pegrosos. o o
Con dicha sesion, de una hora y media

de duracion, los inscritos adquirieron los
conocimientos basicos en gestion de
residuos, en el transporte de estos, en
su optimo tratamiento y en las mejores
practicas medioambientales para su uso
en la empresa.

2.2. Atendiendo a la actividad en la que son generados:

Aumenta tus ventas de 0 a 100
con tres pasos

Enfocandose al colectivo empresarial,
de comercio y servicios, Javier Fernan-
dez presento, el pasado 1 de diciembre,
varios de los conceptos basicos a tener
en cuenta, a la hora de incentivar las
ventas en comercios o empresas. Tales
ideas como el conocimiento del cliente y
el buyer persona, las propuestas de va-
lor y el uso de un canal adecuado fue-
ron varios de los pilares fundamentales,
en los que mas se profundizé durante la
sesion.

Como aumentar tus ventas online

E-mail .“1::1::5:;7-
)

V4
BAIO Cinca dalnara

Huesca
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Cinca

Intersectorial



Formacion

Oportunidades

para la empresa

WEBINARS ZOOP:1

[P Y FORMAGION: OPORTUNIDADES PARA LA EMPRESA

16 Y 17 DE DICIEMBRE 2020

Los pasados 16 y 17 de diciembre, a través de
un webinar titulado “Oportunidades para la
empresa’, se traté de mostrar a los alumnos la
creacion de una empresa como alternativa
atractiva para el empleo por cuenta ajena. De
un mismo modo, la formacién traté de poten-
ciar el desarrollo creativo e innovador del
alumnado, dotandolo de las herramientas ne-
cesarias para poner en practica un idea de ne-
gocio.

Dentro del aprendizaje de esta formacion, se
contd con la participacion y experiencia real
del tejido empresarial del Bajo Cinca, repre-
sentado por Miguel Luis Lapefa, de la empre-
sa “Rigual”’, y Julia Torres, de la empresa
“Copiadoras de Huesca”, que dieron un balan-
ce muy positivo e inspirador, acerca de la co-
laboracion con los programas de practicas del
IES Bajo Cinca.

Huir de una ensefianza demasiado académi-
ca, y alejada del mundo laboral, también fue
uno de los grandes objetivos que buscaba di-
cha formacién.

La AEIl fomenta la cul-
tura emprendedora en
colaboracion con el
IES Bajo Cinca

L -

La AEI, desde su gestion del Centro
de Emprendimiento del Bajo/Baix
Cinca, ha cerrado su ciclo formativo
anual para el 2020 siendo cons-
ciente de la necesidad de impulsar
la iniciativa emprendedora a todos
los niveles de la sociedad. De este
modo, en colaboracién con el IES
Bajo Cinca de Fraga, lanza este se-
minario online orientado a fomentar
la cultura emprendedora en el ciclo
de ensefianza de Formacién Profe-
sional.

Con el objetivo de aprovechar los
recursos puestos al servicio del ta-
lento emprendedor del Bajo Cinca,
la AEI pretende crear un ecosiste-
ma basado en la colaboracién entre
las distintas instituciones y agentes,
que a su vez permita apostar por la
formaciéon como uno de los elemen-
tos de dinamizacién social mas im-
portantes.




ste ano, el sector de la restau-
racion de Fraga y comarca da
un paso al frente, con mas
fuerza que nunca, para cele-

brar la 102 Semana Gastronémica.

Se trata de un sector, que lleva en su
ser la lucha y la resistencia ante todas
las dificultades, especialmente, a las
que ha tenido que enfrentarse de un
modo tan duro este ultimo afo.

Por otro lado, el hecho de que la Sema-
na Gastronomica cumpla diez anos, ya
es motivo suficiente de celebracion.
Con la organizacién de dicha iniciativa,
el sector demuestra que continua con la
fuerza suficiente, como para no renun-
ciar a una de sus citas anuales mas re-
levantes.
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MENUS SEMANA GASTRONOMICA 2020

CASA
cobeo
NOVA

C/ San Sebastian, 28
Fraga (Huesca)
696 45 83 64

Menu disponible de martes
a domingo en servicio de
comida; Cenas (20h — 22h)
Viernes y sdbado.
Lunes cerrado

( ) espaioro
célebraciones

CN 211, Km. 329.5
Fraga (Huesca)
637 402 688

Menu disponible de martes a
domingo en servicio de comidas.
Lunes cerrado

CLA PARADA DE ANGEL

RESTAURANTE

A-2 Poligono de Litera
Fraga (Huesca)
607 69 68 04

Menu disponible de lunes
a domingo en servicio de
comidas.

SISKETS

HOTEL A RESTAURANT

C/ Carretera, 78
Torrente de Cinca (Huesca)
680 995 842 / 974 467 590

Menu disponible de martes a
sabado en servicio de comiday
cena (20h — 22h) .
Domingo solo comidas
Domingo noche y lunes cerrado

Crema de calgots y puerro con
tierra de romesco y huevo trufado

Pez de San Pedro confitado en
tocino ibérico con ajos tiernos y su
crujiente de jamon de Huelva
Carrillera de ternera del Sobrarbe
al vino cream de Jerez
Tarta de café y naranja sanguina
con mascarpone y mousse de
fresa

Carpaccio de gambones:
Arroz venere con verduritas
Mayonesa de su coral

Revuelto de hongos asados:
Jamon, morcilla, alcachofas baby
Huevo mollet

Lascas de pollo de corral:
Tubérculos a la brasa
Parmentier de cebolla
Frutas de aragon:
Cremoso de chocolate
Fruta texturizada:
Cereza, melocotdn, pera,
Manzana, naranja, higo y ciruela

Caneloén de calabacin y salmoén
regado en salsa de puerrosy
crujientes de verduras

Lubina braseada y montada en
su propia espina pincelada con
mayonesa ahumada

Ternasco de Aragon a baja
temperaturay
terminado en josper a 400°

Cabezudo aragonés de melocoton

con vino y bizcocho

Alcachofa confitada con foie
micuit y trufa negra
Carpaccio de atun rojo marinado
con frutos secos y alcaparras y
virutas de parmesano
Ternasco de Aragdn deshuesado
en salsa demi-glace sobre patata
panadera
Semifrio de limdn, crumble de
galleta y canela y virutas de
chocolate blanco.

g FooSLo

Susan Tejera
615596 610

Ma del Mar Ribes
654530118

Avda.Catalunya, 22
25660 Alcoletge

Telefono 973 196 710
Fax 973 196 726

gestal@gestal.net

Advancing thei
world of health

Becton Dickinson, S.A.
Ctra. Mequinenza, sin
22520 Fraga, Huesca

t:+34 974 47 09 00
f: 434974 47 05 46

bd.com
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Cincaporc

Camino Giraba, s/n
22520 FRAGA (HUESCA)
Tel.: 974 47 17 16 Fax: 974 47 26 60

www.cincaporc.com
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ACADEMIA CEMM-SYSTEM,S.L

ACBP DISENO E IMPLANTACION DE SOFTWA-
RE, S.L.

ADRIANA LOPEZ FOTOGRAFIA

AGRICOLA SARRAU, S.L.

AGRIMAR 1976, S.L.

AGROCISTUS, S.L.

AGROCOMERCIAL BERENGUER, S.L.
AGROPECUARIA DEL CINCA, S. COOP. LTD.
AGROSTOCK, S.A.

ALER CODINA, S.L.

ALJORFRUIT, S.L.

ALTERNATIVE SWINE NUTRITION, S.L.
ALUFEMA

APOYO INFORMATICO, S.L.

ARELLANO SERVICIOS

ARILO FRUITS

ART. PUBLICITARIOS HOLLYWOOD, S.L.
ARTURO CARRASQUER MAPFRE SEGUROS
ASESORIA FCO. MARTINEZ SOLA

ASISA

ASOC. EMPRESARIOS CONSTRUCCION:
ASC-2000, S.L.
C.J. OBRAS, S.L.
CARMELO FLORENZA BALLABRIGA
CONSTRUCCIONES AGLOFRAGA, S.L.
CONSTRUCCIONES CASAMAR CINCA, S.L.
CONSTRUCCIONES GATIUS E HIJOS, S.L.
CONSTRUCCIONES MIR-MONTULL, S.L.
CONSTRUCCIONES SARRAU, S.L.
CONSTRUCCIONES TEXAS 2004, S.L.
CONSVEFRA, S.L.
DOMUS 2009, S.L.
FRADECO, S.L.
GERARDO CASTAN E HIJOS, S.L.
JOSE RAMON PUEYO MONTULL
REVESTECIMIENTOS FRAGA, S.L.L.
RUBEN ROCA GUARDIOLA

AULA TECNICA LAURA CALLIZO
AUTO CARROCERIAS GAPA, S.L.
AUTOESCUELA AUTIUS

AUTOS BAIX CINCA 2005, S.L.
BECTON DICKINSON, S.A.
BELENSEU FRUITS, S.L.

BELLEZA Y ESTETICA PAQUI FERRER
BERGES CENTRO COMERCIAL, S.A.
BEROSCA, S.L.

BIOPYC, S.L.

BLASDO INFRAESTRUCTURAS, S.L.
BR OBRA PUBLICA, S.L.U.

BUFETE COMPANYS JQB, S.L.
CARGILL, S.L.U.

CARLIN FRAGA, S.L.

CARNICERIA PAQUITA

CARPOL LOGISTIC, S.L.

CARTER LIVE SERVICE, S.L.

CASA MUSEO SALVADOR SABATE
CASAS ROYES, S.A.

CESAR BALLESTE ESTEVE

CFAE CRUELLAS FORMACION Academia E.
CHOPO AUTOMOCION, S.L.
CINCACLEAN, S.L.

CINCAPORC, S.A.

\ E IBaj::-Bdiy.
Cinca

Intersectorial

CINCASA

CINCASUM, S.L.

COCEDERO DE MARISCOS, S.A.
COMERCIAL BELTRAN - SISO, S.L.
COMERCIAL GHAHER 3, S.L.
COMERCIAL FRAGATINA, S.L.
COMERCIAL TECNICA PORTOLES, S.L.U.
CONSTRUCCIONES IBARZ, S.L.
CONTABILIDAD Y MULTIGESTION, S.L.
COPIADORAS DIGITALES HUESCA, S.L.
DESMONTES Y EXC. ANGEL CALAVERA
DIGITAL FRAGA TV

DISTRIBUCIONES MURILLOS, S.L.

E.S. FRANCISCO GARCIA, S.L.

E.S. MONTLLOBE, S.A.

EBROCAR (TAX/ALQUILER DE COCHES)
ECOADESO, S.L.

ECOLOGIA Y VERTIDOS BAJO CINCA, S.L.
ELECTRICIDAD VERA RODES, S.L.
ELENA CRUELLAS DISENO WEB
EMBALAJES FONTANET

ENVASES DE DIOS, S.L.L.

ENVASES VALERO, S.A.

ESPACIO DISENO

ESPITIA BETRIU ASESORES, S.L.
ESTANCO LAX

ESTANCO SALILLAS

EXPLOTACIONES AGR. MONTSERRAT, S.L.
FARMACIA MARTA MASOT SANJUAN
FERRETERIA MAURICIO, S.L.

FERRICA ALMATIC, S.L.

FINCAS MARCJOAN, S.L.

FIRPOLIES, S.L.

FONSA Instalaciones y Energias R., S.L.
FONTANERIA JOSE LABRADOR BENEDICTO
FRESBACIN, S.L.

FRUTAS ALBICE, S.L.

FRUTAS AURELIO, S.L.

FRUTAS BEAN, S.A.

FRUTAS DAVID, S.L.

FRUTAS FRUCASA, S.A.

FRUTAS GUIRAL, S.L.

FRUTAS IBARZ E HIJOS, S.L.

FRUTAS IBARZ PONTI, S.L.

FRUTAS LA ESPESA, S.L.

FRUTAS LOZANO, S.L.

FRUTAS MAGDA, S.L.

FRUTAS MIRALSOT, S.L.

FRUTAS RAMON VISA E HIJOS, S.L.
FRUTAS UNISA, S.L.U

FRUTAS UTRILLA, S.L.

GABINETE FISIOTERAPEUTICO DE FRAGA
GAR MELET, S.L.

GARI DESDE 1943, S.L.

GASOLINERA BERNAD, S.L.

GAYBEL, S.L.

GERARDO CARRASQUER As. Deleg. Mapfre
GESTAL SERVICIO PREVENCION AJ., S.L.
GESTECO ASESORES, S.L.

GESTION DE RESIDUOS IBARZ, S.L.
GESTORIA CABOS

GRAFICAS HUESCA, S.L.

GRUAS LARROYAR, S.L.

GRUPO EMPRESARIAL CHINE, S.L.
GRUPO WE ARE PRODUCTIONS, S.L.

ASOCIACION EMPRESARIAL INTERSECTORIAL DEL BAJO-BAIX CINCA

GRUTANS CABOS, S.L.

GUIEM, S.C.

HECTOR J. MORALES (Construcciones)
HELIODORO BARRIOS VIU

HIDRO - TEC 2000, S.L.

HIERROS BAJO CINCA, S.L.
HORMIGONES FRAGA, S.L.

HORNO ARTESANO
HORTOFRUTICOLA SAFE, S.L.

HOSTELERIA Y TURISMO:
CAFETERIA CERVECERIA PIM PAM
CAFETERIA SHABBY
CASA CABRERA NOVA
CASA GUZMAN BALLOBAR
HOSTAL OASIS
HOSTAL RODES
HOSTAL TREBOL
HOTEL RESTAURANTE SISKETS
HOTEL ZAYTUN/REST. TRES PARRILLAS
LA SITJA
LACAMRT REST. Y ESTAC. DE SERV, S.L.
MUY ABADIA
PAPACHU DEGUSTACIO
PRE&CO
RESTAURANTE ATENEA
RESTAURANTE ESPAIORO
RESTAURANTE M2 PILAR
SALONES CASANOVA (GR. CACHIRULO)

IDARTCREA

IMPRENTA COSO, S.L.
IMPORTACIONES GALIANO, S.L.
INDUSTRIAS BELAFER, S.L.

INST. ELECTRICAS ADRIAN RIVA
INSTALACIONES Y MONT. ELEC.LEN, S.L.
IPG MARTINEZ MATAS, S.L.

J. BAGUE SISTEMAS INFORMATICOS
JARDINERIA POLO, S.L.

JARDIPER, S.C.

JAVIER BLANCH LABRADOR
JOAQUIN CASAS ESPITIA

JORDI PUCH CAMPOS

JORGE MORE Y CIA, S.L.

JOSE CANALES, S.L.

JOSE LUIS SANJUAN GALLINAT

LA VOZ EDITA Y COMUNICA, S.L.U.
LABER 2011, S.L.

LES RENAULT, S.L.

LIBRERIA BADIA, S.C.

LIMPIEZAS Y SERVICIOS LA FRAGATINA,S.L.
LLAMFRUIT CHERRY, S.L.

M. ISABEL MARQUEZ

MANUPACK SOLUTIONS, S.L.
MAQUINARIA AGRICOLA CABRERA, S.L.
MARCIAL LLUSA, S.L.

MARGALLO ASESORES, S.L.
MARMOLES ROYES S.C.

MATEO ASESORES Y ABOGADOS
MEDICA FRAGA, S.L.

METALICAS BAC, S.L.

METALICAS HIAL, S.L.

METALICAS MEQUINENZA, S.L.U.
METALICAS POLO E HIJOS, S.L.
METALICAS ROCA (DAVID ROCA)

METALICOS CRUELLAS, S.L.

MIEL LA GALINDA

MIGUEL ANGEL LACOMA CAMBRA
MODAS FRANCO

MONREAL FOTOVOLTAICA, S.L.
MONTAJES ELECTRICOS PORTOLES, S.L.
MOPISA, S.L.

NOELIA TOURS, S.L.

OCA INSPECCION TECNICA DE VEHICULOS
OFIMETAL, S.L.

OPTRAL, S.A.

OSMAQ OBRA PUBLICA, S.L.L.

PA DE MEL, S.L.

PIENSOS COSTA, S.A.

PINTURAS OSCAR MORE REGANA
PIPS NATURE, S.L.

PLAMICAR, S.L.

PLUMBER CINCA, S.L.

POUS BUISAN ASESORES, S.L.
PRECOCINADOS ANGEL BOSCH, S.L.
PREFRAGA, S.A.

PROCTER Y GAMBLE MEQUINENZA
PRODUCTOS SERRA, S.L.

PROJECT 135, S.L. - FLORIDA 135
QUIBUS BRICO

RECICLAJES BAJO CINCA

RIBES VILLAGRASA , S.L.

RIGUAL, S.A.

ROSA ANA LLUSA LABRADOR
ROTULOS MUR

ROYES SISO JUAN JOSE (Inst. Eléctricas)
SALLERAS HNOS., S.L.

SALUD Y CAMBIO

SAT 4301 RiO CINCA

SERAUTO, S.A.L.

SERFYSA, S.L.

SERVICIOS AGRICOLAS SOLDEVILLA, S.C.
SERVICIO GAN. BERTOLIN e Hijos, S.L.
SERVICIOS DE TOTALCOM Y 4G, S.L.
SERVICIOS FITOCINCA, S.L.
SERVICIOS TECNOLOGIA E INNOVACION,
PUNTO CLICK, S.L.U.

SILOS DEL CINCA, S.A.

SIMMFRA, S.L.

SISO MOBILIARIO

SOFTINDUSTRIES, S.C.

SONIA JAVIERRE

TALLERES GAUSTIN, S.L.

TALLERES IBARZ, S.C.

TALLERES NOVALES, S.C.

TAP. MARTINEZ CARDONA, S.L.

TAXIS ROMERA

TECMAFRA, S.L.

TEJERA CONSULTORES, S.L.

THE GB FOODS, S.A.

TOP TRADER SPAIN 2099, S.L.
TORRIJOS MODA, S.L.

TRANSPERICO, S.L.

TRANSPORTES J.A. CHINE, S.L.

UNiON MONTAJES ELECTRICOS (UME)
VALONGA, S.A.

VERA TREMS, S.L.

VIASER VIAJES

VIDRIOS UTRILLA. S.L.

VILLALBA MATERIALES DE CONST., S.L.

= GOBIERNO
=<DE ARAGON




